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股票代码：600208    证券简称：新湖中宝   公告编号： 临2014-021 

新湖中宝股份有限公司 

关于与上海房屋、乐居和克而瑞分别签署《战略合作协议》

的公告 

本公司及董事会全体成员保证公告内容不存在虚假记载、误导性陈述或者重大遗

漏，并对其内容的真实、准确和完整承担个别及连带责任。 

 

一、董事会召开情况 

2013 年 3 月 20 日，公司第八届董事会第三十一次会议审议通过

《关于与上海房屋、乐居和克而瑞分别签署〈战略合作协议〉的议案》。

（详见公司临 2014-019 号公告）。 

 

二、协议主要内容 

为创新营销模式，进一步加大市场营销力度，经公司与易居（中

国）控股有限公司（以下简称“易居”）及其子公司上海房屋销售（集

团）有限公司（以下简称“上海房屋”）、北京怡生乐居信息服务有限

公司（以下简称“乐居”）、和上海克而瑞信息技术有限公司（以下简

称“克而瑞”）充分协商，决定在房地产代理销售、地产电商服务平

台和房地产信息咨讯管理等领域实现紧密合作，建立深层次的战略合

作联盟。 

（一）全方位开展房地产代理销售。 

第一，公司为上海房屋提供连续、系统的商业机会。 

公司同意将旗下房地产项目委托给上海房屋在全国各地的具有
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代理资质的销售代理公司（以下简称代理公司）销售代理，在同等的

条件下，上海房屋有优先的代理销售权。 

第二，整合房地产营销资源。根据公司项目要求，上海房屋提供

售前/售中/售后全过程营销专业服务。 

（二）搭建地产电商服务平台 

第一，通过引入移动电商平台，加快公司项目销售周转。乐居将

联手两大移动入口新浪微博与腾讯微信，在两大独占资源入口的保障

下，通过移动互动的特点实现精准锁客与意向转化。同时加强线上线

下互动，从移动终端联动二手房经纪渠道，拓宽新房营销路径，为公

司房产营销市场开辟出崭新的移动互联网蓝海。 

乐居作为公司 2014 年度互联网电商服务的优先合作伙伴之一，

将为公司提供且不仅限于以下服务： 

（1）乐居提供公司项目在易居电商平台的上线工作。 

（2）乐居对公司电商合作项目提供不少于 3 倍预期收益资源量

的推广宣传。 

（3）乐居对公司电商合作项目提供拓客服务。 

（4）乐居在公司项目推广期间驻场刷卡售卖超级 E金券。 

（5）乐居将为公司搭建官网并提供上线支持。 

（6）乐居为公司电商合作项目提供 E 信通管理后台。 

（7）乐居为公司提供总部电商管理后台，可以对旗下所有合作

项目的电商进行监督和管理。 

第二，搭建互联网金融 O2O 服务平台。乐居将依托线下线上的资
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源优势，为有贷款需求（借贷方）的置业者和有投资愿望（贷款方）

的互联网高端用户搭建借贷的桥梁，推出一系列“有抵押”（房产抵

押）的金融产品，搭建互联网金融 O2O 服务平台。 

第三，推进品牌网络推广。基于乐居的网络整合优势，公司确认

乐居为其 2014 年度品牌网络推广的战略合作伙伴。在合作期限内，

乐居将为公司提供包括品牌旗舰店、新浪首页品牌推广、新浪财经频

道品牌、腾讯微信推广在内的打包推广服务；公司及公司关联公司将

视乐居整合上述资源的内容确定相应级别的品牌网络推广服务金额。 

（三）完善房地产信息咨讯管理 

第一，提供咨讯信息。在大数据时代，房地产信息化正发挥着越

来越重要的作用。克而瑞拥有中国房地产最大的全产业链信息数据

库，又基于房价维度研发了“克而瑞房价”及“288 房价指数”。克

而瑞将整合旗下所有资源对公司提供最优级服务保障，利用双方房地

产信息优势，建立营销决策支持系统等，扩大公司的用户范围，并为

公司推广房地产资讯和促进交易提供新渠道。 

第二，加强专业培训。基于克而瑞的信息优势和专业，根据公司

项目要求，克而瑞将提供售前/售中/售后全过程营销专业服务及营销

专业培训，包括每年无偿提供不少于 2 次的全国层面培训，不少于 4

次每区域的区域级培训，及数次项目级培训。 

 

三、协议签订对公司的影响 

易居是中国首家在美国纽约股票交易所上市的房地产综合服务
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商。上海房屋、乐居和克而瑞均是易居的子公司，其中上海房屋是负

责易居房地产营销代理服务业务的核心企业、乐居是负责乐居房地产

互联网及电商服务业务的核心企业、克而瑞是负责房地产信息咨询和

大数据服务业务的核心企业。 

易居以现代信息技术为依托，以营销代理为业务流，并覆盖中国

各大城市的房地产流通服务体系，先后搭建了房地产营销代理服务平

台，房地产信息咨询服务平台，房地产互联网及电商服务平台，在房

地产服务行业中积累了丰富的资源和沉淀，成为中国房地产流通服务

领域的整合者和领导者。 

公司、易居作为中国地产开发和地产营销二大行业的领先品牌公

司，在各自行业具有强大的核心竞争力和资源优势。双方合作能实现

“强强联合、专业分工、专业服务”的良好发展格局，既帮助易居积

极推广其平台，也给公司的客户提供更全面、更优质的服务，同时也

能为公司的股东创造出更多长期、持久的价值。 

 

四、备查文件 

1、《新湖中宝股份有限公司与上海房屋销售（集团）有限公司战

略合作协议》 

2、《新湖中宝股份有限公司与北京怡生乐居信息服务有限公司战

略合作协议》 

3、《新湖中宝股份有限公司与上海克而瑞信息技术有限公司战略

合作协议》 
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特此公告。 

 

新湖中宝股份有限公司董事会 

                                          二 0 一四年三月二十一日   


